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obachtungen geht der Trend ver-
mehrt zu DDR-Speichern. Des-
halb sehen wir darin ein Markt-
potenzial.« Daher plant Infineon,
als nachstes 256-MBit-DDR-Spei-
cher in hoher Stiickzahl zu pro-
duzieren und im Laufe des ndchs-
ten Jahres die DDR-Familie zu
komplettieren um, 128-MBit- bis
512-MBit-DDR-Speicher anbieten
zu kénnen.

Auf die 300-mm-Wafertechno-
logie setzen auch Micron und El-
pida. Beide wollen Anfang 2002
mit der Produktion beginnen.
Microns Aufbau der 300-mm-
R&D-Fab in Boise, Idaho, lauft laut
Sean Mahoni nach Plan. Elpida
baut auf dem NEC-Geldnde in Hi-
roshima eine neue Fabrik fiir die
300-mm /0,13-pm-Pilotlinie und
erwartet einen monatlichen Aus-
stofd von 20.000 Wafern ab 2002.

Obwohl einige der gewichtigen
Speicherhersteller darauf warte-
ten, dass schwdchelnde Rivalen
kollabieren wiirden und Hynix als
moglichen Aspiraten sahen, war
es aber nun Toshiba, dem der lan-
ge Atem ausging: Das Unterneh-
men musste empfindliche Um-
satzeinbufen hinnehmen. Toshi-
ba-Chef Tadashi Okamura ist da-
von tiiberzeugt, dass sich der
Markt entgegen allen Hoffnungs-
schimmern nicht so schnell und
auf gar keinen Fall noch in diesem
Jahr erholen wird: »Wir erwarten,

dass die IT-Industrie bis 2003
brauchen wird, bis sie alle not-
wendigen Reorganisationen be-
waltigt hat.« Fiir das laufende Ge-
schafisjahr 2001,/2002 (per Ende
Marz) rechnet Toshiba mit einem
Gewinnriickgang von 96 Prozent
auf 10 Mrd. Yen. Im Mikrochip-

Geschift erwartet man einen Ver-
lust rund 100 Mrd. Yen, statt den
zuvor geschdtzten 50 Mrd. Yen
Gewinn. Letze Woche ist das ja-
panische Unternehmen daher in
die Offensive gegangen und will
offenbar nun seine DRAM-Spar-
te bestmdglichst verkaufen.

Systemonig; eine deutsche System-on-a-Chip-Company

Fokus auf der
drahtlosen Kommunikation

Systemonic ist ein deutsches Unternehmen, das sich auf die Ent-
wicklung und den Vertrieb von SoCs fiir die Breitbandkommuni-
kation spezialisiert. Markt & Technik, die Wochenzeitung fiir Elek-
tronik und Informationstechnik, sprach mit Riidiger Stroh, CEO
von Systemonic, iiber die Strategie des Unternehmens.

Markt&Technik Welche Ziel-
gruppe hat Systemonic

Stroh: Unsere Zielgruppe sind
Hersteller stationdrer und porta-
bler Kommunikationssysteme so-
wohl fiir den privaten als auch fiir
den Unternehmensbereich.

Markt&Technik: Mit welchen
Firmen kooperiert Systemonic?

Riidiger Stroh: Wir sind eine fa-
bless Company und sind daher
Partnerschaften im Produktions-

bereich eingegangen. Zur Ent-
wicklung des HF-Front-Ends fiir
unsere Lésung kooperieren wir
mit unterschiedlichen Hochfre-
quenzspezialisten. Ferner halten
wir auch nach Partnerschaften in
anderen Bereichen Ausschau -
um unser Portfolio zu komplet-
tieren und um neue Segmente fiir
die Zukunft zu erschliefen.

Markt&Technik: Wie sieht Thr

=

potenzieller Markt aus?

Dafiir ist es in Verhandlungen mit
Infineon und Samsung getreten,
aber auch mit anderen Speicher-
herstellern. Infineon schliefit ei-
ne Kooperation nicht aus. Aller-
dings wird eine Entscheidung
nicht vor Oktober oder Novem-
ber erwartet. (ms) |

Stroh: Mit dem HO1-Basisband-
Prozessor haben wir im Juli un-
ser erstes Produkt angekiindigt.
Das Produkt wird im 4. Quartal
2001 zur Produktion von Volu-
menstiickzahlen verfiigbar sein.
Erste Evaluation-Boards wurden
bereits an potenzielle Kunden
verkauft, die die Einsatzmoglich-
keiten des HO1 in den unter-
schiedlichsten Produkten priifen.
Wir erwarten, dass der Gesamt-
markt fiir drahtlose Breitband-
Kommunikation bis 2005 auf bis
zu 1,2 Mrd. Dollar wachsen wird,
und wir méchten uns einen sig-
nifikanten Anteil daran sichern.

Markt&Technik: Wie sieht lhr
Vertriebsmodell aus?
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Stroh: Zur Zeit erfolgt der Ver-
trieb direkt: fiir Europa von un-
serem Standort Dresden aus, fiir
Nordamerika und Asien von San
Jose aus. Parallel dazu planen
wir, ein indirektes Vertriebsmo-
dell mit einem Distributoren-
stamm aufzubauen.

Rildiger Stroh, Systemonic

Markt&Technik Welche regio-
nalen Markte und welche Ziel-
mérkte werden bedient?

Stroh: Unser Fokus liegt auf dem
Markt fiir drahtlose Netzwerke in
Nordamerika, Europa und Asien.

Markt&Technik Welche Unter-
nehmen sieht Systemonic als di-
rekte Konkurrenz an, und wie
positioniert sich Systemonic ge-
geniiber der Konkurrenz?

B info

Systemonic

Systemonic entwickelt und ver-
treibt komplette, standardiiber-
greifende System-on-Chip-Lo-
sungen fiir die drahtlose Kom-
munikation.

Im November 2000 schloss das
Unternehmen die zweite Finan-
zierungsrunde mit einem Inve-
stitionsvolumen von 30 Mio.
Dollar (1. Runde: 5 Mio. Dollar)
ab. Das Investoren Konsortium
steht unter der Fiihrung von At-
las Venture und Apax Europe IV,

www.elektroniknet.de

Stroh: Im Markt fiir drahtlose
Netzwerke gibt es zwei Gruppen
von Wettbewerbern: Der Fokus
der ersten Gruppe liegt auf dem
IEEE-802.11b-Markt. Der Markt-
fuhrer darin ist Intersil. Die zwei-
te Gruppe ist auf den 802.11a-

~und den HiperLAN/2-Markt fo-

»

Alle Funktionen

zur Unterstiitzung
unterschiedlicher Standards
sind in einer Chip-Lisung
integriert

«

kussiert. Die Konkurrenz
konzentriert sich zur Zeit
auf die Entwicklung von
Losungen zur Unterstiit-
zung nur eines Standards.
Wir glauben jedoch, dass
auf dem Markt die Nach-
frage nach Losungen, die
gleichzeitig unterschiedli-
che regionale und techni-
sche Standards unterstiit-
zen, stetig wachsen wird.
Laut Aussage unserer
Kunden ist es zur Zeil
nicht mdglich, zwei bis
vier verschiedene Funklésungen
in ein einziges Produkt zu inte-
grieren, um eine standardiiber-
greifende Losung fiir die drahtlo-
se Kommunikation zu erhalten.
Daher haben wir entscheiden-
de Wettbewerbsvorteile: Mit un-
serer flexiblen DSP-Plattform bie-
ten wir OEMs erstmalig die Mog-
lichkeit, gleichzeitig Produkte fiir
alle Regionen zu entwickeln. Al-
le Funktionen zur Unterstiitzung

weitere Partner sind, Lehman
Brothers, Robertson Stephens
Bayview 2000, LP, Krone mt. und
Sony Venture Capital Europe.

Systemonic wurde 1999 — nach
vier Jahren Forschungsarbeit an
der Technischen Universitat
Dresden — gegriindet und be-
schéftigt derzeit rund 8o Mitar-
beiter, Tendenz steigend. Das
Unternehmen ist mit zwei Stan-
dorten vertreten: Dresden und
San Jose/Kalifornien. (st)
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